NUEVOSINCENTIVOSY GARANTIAS QUE SE OFRECEN AL EMPRESARIO EN
LASVENTAS QUE SE REALIZAN A TRAVESDEL SISTEMA DE
APLAZAMIENTO DEL PAGO.

PASTOR ALVAREZ, MARIA DEL CARMEN
Departamento de Derecho Civil

Escuela Univergtaria de Ciencias Empresariales de Cartagena
Universidad de Murcia

RESUMEN

El incremento cada vez mayor en las medidas de proteccidon que se vienen otorgando d
consumidor de bienes y servicios ha de llevar gpargada necesariamente una cierta y ventgjosa
contrgpartida para € empresario-vendedor de los mismos, bésicamente a través de nuevos
mecanismos que garanticen su posicion frente a consumidor-comprador, mayormente cuando se
trata de la adquisicion de bienes a plazos sobre objetos identificables por su marca, nimero de sexie,
fabricacion, etc., y en donde las expectativas de cobro del precio integro no pueden quedar
defraudadas ni disminuidas por este sistema de pago, frente a que seredlizaa contado.

La facilitacion del procedimiento previsto para € cobro de sus créditos, las deducciones a
favor dd vendedor s € consumidor-comprador incumple y opta por resolver @ contrato, o la
mencion obligatoria de determinados datos en las operaciones llevadas a cabo con dicha findidad,
como son los tipos de interés, latasa anua equivaente, los e ementos que componen € coste total
del crédito, o incluso la cldusula de reserva de dominio, son € reflgjo de la creciente preocupacion
de los poderes publicos de ir dotando de un marco juridico lo mas adecuado, justo y equilibrado a
este tipo de transacciones econdmicas cada dia mas numerosas, cuales son las adquisiciones de
bienes mediante € sstema de gplazamiento en su formade pago.

| - INTRODUCCION

Laimplantacion en € mercado econémico de la Ley 50/1965, de 17 de Julio, de Venta de
Bienes Muebles a Plazos abordd en un momento crucia los problemas derivados de este tipo de
ventas, como una moddidad de crédito que congtituia un factor importante en los planes de
desarrollo econdmico y cuya extensién era caracterigtica de la vida moderna. Pero la cambiante
redidad socid y econdmica reclamaba imperiosamente una regulacion especia que estableciese los
justos limites de facilidad y garantia para compradores y vendedores. Se pretendia dar una respuesta
lo més adecuada posible a una redidad socid y econdmica, cud era principamente la demanda de



los compradores o consumidores de adquirir y disfrutar determinados bienes en un momento
determinado, cuando carecian de la liquidez necesaria para redizar taes adquisiciones mediante
compras a contado. No obstante, también se intentdé responder a las expectativas de los
vendedores, centradas en las especides garantias que la venta a plazos requeria, asi como de los
terceros, estableciendo un sistemade publicidad igual mente adecuado atd circunstancia

Laactua y nueva Ley 28/1998, de 13 de Julio, de Venta a Plazos de Bienes Muebles (en
addante LVVPBM) igudmente pretende cumplir una finalidad politica derivada de las circunstancias
econdmicas y socides que en su momento propiciaron su aparicion y que alin hoy mantienen su
actuaidad, cud es corregir y pdiar la desguadad existente entre vendedor (normamente grandes
empresas) y comprador, cumpliendo de este modo una demanda normativa que iguamente se
manifestaba en & Derecho europeo.

Por este motivo, la nueva LVPBM requiere unaimportante y obligada armonizacion con la
abundante legidacion que actudmente se dirige ala proteccion del consumidor, y en laque esta Ley
incide en gran medida, sobre todo en lo que respecta a la Ley 7/1995 de Crédito d Consumo (en
addante LCC), mediante un sstema de remison que la LVPBM ordena en todo aguello
relacionado con las medidas dirigidas a incremento dd nivel de "proteccion d consumidor”, para
incorporar a Derecho espaiiol |a Directiva del Consgjo de las Comunidades Europeas 87/102/CEE,
de 22 de Diciembre de 1986, relativa a la aproximacion de las disposiciones legaes, reglamentarias
y adminigtrativas de los Estados miembros en materia de crédito d consumo, y su posterior
modificacion por la Directiva 90/88/CEE, de 22 de Febrero de 1990. Por este motivo, € legidador
de la nueva LVPBM mas que en la citada proteccidn -que no queda descuidada en absoluto- ha
creido mas oportuno concentrar su atencion en € "contenido™ del propio contrato de venta a plazos
de bienes muebles, ta y como vamos a tener ocasion de comentar.

Pero es més, la actud LVPBM necesita armonizarse con otras normas legaes de carécter
interno y generd, surgidas con anterioridad y posterioridad ala LCC y que igualmente tienen como
finadlidad € incremento de la proteccion del consumidor. Este es € caso de las Sguientes leyes:

a) LaLey 26/1984, de 19 de Julio, Generd parala Defensa de los Consumidoresy Usuarios
(en adelante LGDCU), cuyas normas en algunos aspectos concretos serdn de aplicacion alas ventas
aplazos, en tanto que condtituye una norma especia y de aplicacion generd dirigida ala defensa de
consumidoresy usuarios.

b) La Ley 7/1998, de 13 de Abril, sobre Condiciones Generdes de la Contratacion (en
addante LCGC) que modifica en su Disposicion Adiciond 12 determinados preceptos de la
LGDCU, con relaciéon a las clausulas abusivas en los contratos (arts. 2, ap.1 b), 10, 23, 34),
siguiendo € criterio de la Directiva que es objeto de transposicion por la presente Ley, la Directiva



93/13/CEE, ddl Consgo, de 5 de Abril de 1993 sobre clausulas abusivas en los contratos celebrados
con consumidores.

) LaLey 7/1996, de 15 de Enero, de Ordenacion del Comercio Minorista, que tiene por
objeto regular determinadas ventas especides y actividades de promocion persond. S @ pago en
alguna de los tipos de ventas recogidos en esta Ley se rediza de forma aplazada también se vera
afectada en lamedida oportuna por laLVPBM en los términos que lamisma sefida.

Son todas dlas normas que se han ido dictando con € claro objetivo de proteger a
consumidor, tratando de evitar que € principio de autonomia de la voluntad se convirtiera en la
vévula de escape de vendedores y grandes empresas, cerrandoseles asi la posibilidad de redactar
clausulas unilaterales que en mayor o menor medida pudieran contener Situaciones desfavorables
parael comprador-consumidor.

En generd, la proteccion del consumidor y adquirente de bienesy servicioshasdoy esla
finadidad primordid que actuamente se persigue en poalitica econdmica. En la adquisicién mediante
aplazamiento del pago las medidas que se han dictado con esta findidad han sido varias, entre otras
y sin &nimo de exhaugtividad queremos mencionar las siguientes:

a) Ladefinicién y constancia expresa en e contrato de adquisicion o venta de la "tasa anud
equivdente' (art. 7-7 LVPBM, y enlaLCC los arts. 6-2 @) y 18) y su modificacion con arreglo ala
LCC, la cud ademés establece en su Anexo una férmula matemética para su calculo basado en €
cogte total ddl crédito.

b) El régimen de pendizaciones que se prevé para la omison o expresion inexacta de
clausulas obligatorias no imputables a la voluntad dd comprador (art. 8 LVPBM, y enlaLCC €
at. 7), consstente en la reduccion o modulacion de obligaciones y no exigibilidad de los pagos o
gastos en las condiciones inicides, y en funcion ddl tipo de clausula afectada. Estableciéndose, pues,
un sistema de sanciones de tipo econdmico que lleva alagplicacion imperativade laLey.

c) Lapublicidad relaiva a precio de las cosas ofrecidas en venta a plazos (art. 13 LVPBM,
y enlaLCC d at. 17). Es éta una obligacién informativa de caracter precontractua que asume €
empresario-vendedor cuando fija su oferta en locaes comercides, y Unicamente referida a la
informacion sobre d precio de forma muy precisa € precio de adquisicion d contado y € precio
tota a plazos. En caso de que se hubiera estipulado un tipo de interés varidble, se fijard d precio
estimado total seguin d tipo vigente en e momento de la celebracion del contrato, haciendo constar
expresamente que se ha calculado asi. En concreto, en la publicidad, anuncios y ofertas exhibidos en
locales comerciades cuando ofrezcan un crédito o la intermediacion para la celebracion de un
contrato sujeto a esta Ley, deberd indicarse en todo caso d tipo de interés y la tasa anud



equivaente, mediante un g emplo representativo.

d) La facultad de desstimiento del contrato concedida a consumidor-comprador, que
gparece configurada como un derecho de caracter irrenunciable (art. 9 LVPBM). Respecto de dla
e comprador-consumidor ha visto ampliado d plazo para gercitarla de tres a Sete dias desde la
entrega del bien, debiendo en td caso comunicarlo mediante carta certificada u otro medio
fehaciente d vendedor y en su caso, d financiador, Sempre que se cumplan los requisitos legales
que en la Ley se establecen (no haber usado del bien mas que a efectos de simple examen o prueba;
devolverlo dentro del plazo en € lugar, formay estado en que lo recibié y libre de todo gasto para
el vendedor; indemnizar ad vendedor, S asi se pact6, de la eventua depreciacion comercid dd bien,
no pudiendo ser ésta superior a la quinta parte del precio de venta a contado; y reintegrar e
préstamo de financiacion concedido, en su caso). Edta facultad puede excluirse o modaizarse su
gercicio mediante pacto sdlo en un supuesto: en la adquisicion de vehiculos de motor susceptibles
de matriculacion (art. 9-4 delaLVPBM).

€) En cuaquier momento de lavigenciadel contrato se concede a comprador la posibilidad
de redlizar € pago o reembolso anticipado del precio pendiente, total o parcidmente (s es parcid
no podra ser inferior a 20%, sdvo pacto). En este caso, se prevé para d empresario-vendedor a
derecho a una compensacion que se Sitdla como maximo en € 1,5% de precio aplazado o del
capitd reembolsado anticipadamente en los contratos celebrados bagjo interés variable, y en d 3%
cuando d interés sea fijo; intentando asi evitarse todo signo de enriquecimiento injusto para €
vendedor o prestamista, que de hecho se produciria S & comprador tuviese que reembolsar la
totalidad de losintereses del precio aplazado.

Lafigura del empresario-vendedor ante la ingente y abundante legidacion actud, dirigida
fundamentalmente a amparar y proteger a consumidor, en principio, parece que haya perdido €
protagonismo que antafio tenia ante la constante preocupacién de los poderes plblicos en dotar de
las maximas garantias posibles a la que sempre se ha considerado como la parte més débil o mas
desprotegida ante e mayor poder de las empresas, € consumidor-comprador de bienes'y servicios.
Y, alin cuando resultadel todo incontrovertida la tendencia actud en este sentido, €llo no nos puede
llevar a infravdorar la Situacion rea dd empresario-vendedor que se traduce en la concesion de
importantes incentivos a su actividad, en forma de derechos, asi como de fuertes garantias que sele
otorgan en agudlas relaciones econdmicas que mantiene con consumidores, y que no dejan de ser
un sector importante de su actividad.

I1.- PRINCIPALESINCENTIVOS



A) CARACTERISTICASDE LOSBIENES OBJETO DEL APLAZAMIENTO
DEL PAGO.

En primer lugar, € objeto sobre & que recae la transaccién econdmica entre € empresario y
el comprador puede ser de o més diverso, Sn embargo, Nosotros NOs centramos en un concreto
tipo de bienes BIENES MUEBLES CORPORALES NO CONSUMIBLES E
IDENTIFICABLES. El adjetivo "identificables’, es consderado como uno de los rasgos
definitorios més importantes del objeto, méxime s tenemos en cuenta que € legidador ha estimado
oportuno recoger su concepto en € parr. 2°dd art. 1 delaLVPBM:

"A efectos de esta Ley se consideraran bienes identificables todos aquellos en los que
congte la marca y ndmero de serie o fabricacion de forma indeleble o inseparable en
una o varias de sus partes fundamentales, o que tengan alguna caracteristica
digtintiva que excluya razonablemente su confusion con otros bienes'.
A sensu contrario todos aguellos bienes, aunque sean muebles y corporales no consumibles que no
puedan ser identificables quedarian excluidos del ambito de la Ley y, por consiguiente, también
excluidos de la inscripcién en & Registro de Venta a Plazos de Bienes Muebles, como luego
veremos. Esta determinacion en d objeto hard que € empresario tenga en todo momento una
reglamentacion claray adecuada ala que atenerse en la venta de tales bienes.

B) EL APLAZAMIENTO DEL PAGO EN LOSCONTRATOSDE
ADQUISICION Y FINANCIACION

En segundo lugar, la adquisicion de este tipo de objetos por € comprador-consumidor no
ofreceria peculiaridad dguna si la misma se realizase mediante € pago a contado. Es precisamente
la adopcion de una formula diferente EL PAGO DE FORMA APLAZADA la que lleva a
egtructurar todo un sistema de proteccidn y garantia para empresarios y compradores en aquellos
contratos que se redlicen entre élos; porque ademas congtituye € sistema de adquisicion de bienes
més frecuente y extendido en todo tipo de transacciones econdmicas. Dicha adquisicion seredizaa
través del Ilamado "contrato de compraventa aplazos' y del "contrato de préstamo de financiacion”
(tanto a comprador como a vendedor), maxime S tenemos presente que las ventas a plazos son
vehiculos de crédito y lafinanciacion se configura como pieza esencia en estas compraventas.

a) Se entiende como CONTRATO DE VENTA A PLAZOS, alos efectos de esta Ley, €
contrato mediante € cud una de las partes entrega a la otra una cosa mueble corpora y ésta se
obliga a pagar por elaun precio cierto de formatota o parcialmente aplazada en tiempo superior a
tres meses desde la perfeccion del mismo.

b) Y se entiende por CONTRATO DE PRESTAMO DE FINANCIACION destinado



exclusvamente para las ventas a plazos, a aquellos préstamos destinados a facilitar la adquisicion,
pudiendo revestir dos diferentes modalidades:

- Financiacién A VENDEDOR, bien através de laceson o subrogacion a un financiador de
su crédito frente d comprador nacido de un contrato de venta a plazos con o Sin reserva de
dominio; bien mediante acuerdo o concierto entre vendedor y financiador para proporcionar a
comprador la adquisicién del bien en plazo superior a tres meses. Esta formula de financiacion
conlleva evidentes ventgjas para € empresario que puede negociar su crédito o bien compartir €
"riesgo" que puede suponer este sistema de pago, reforzando asi su posicidn contractual.

- Financiacion A COMPRADOR. En este caso, la nueva Ley permite que un tercero pueda
facilitar d comprador, como méximo, € "total coste de adquisicion del bien", reservéndose las
garantias que convengan y quedando obligado e comprador a devolver € importe del préstamo en
uno o varios plazos superiores a tres meses. Con anterioridad a esta Ley, la gportacion méxima del
tercero se reduciad "importe aplazado del precio”, no pudiendo cubrir con su financiacion € coste
tota de bien; Iégica consecuencia, en cierto modo, de la obligacion que asumia € comprador de
redizar € desembolso inicid paralograr la perfeccion del contrato.

Lavinculacion entre e contrato de adquisicidn o venta de bienes o serviciosy € contrato de
préstamo de financiacion de los mismos, cuando éste exista, es tan relevante que desencadena
importantisimas consecuencias.

- Se condiciona la €ficacia ddl propio contrato de venta a plazos a la obtencion del crédito
de financiacion, cuando se establezca expresamente que tal operacion incluya la obtencion de dicho
crédito, sanciondndose con la nulidad a pacto por € cua se obligue d comprador d pago d
contado a otras férmulas de pago, para @ supuesto de que no se obtenga € crédito de financiacion
previsto (arts. 6-2y 3delaLVPBM y 14-1 delaLCC).

- Como consecuencia de tal vinculacion d art. 15 de la LCC permite d comprador o
adquirente € gercicio de los derechos que le correspondan tanto frente a proveedor de los bienesy
servicios adquiridos mediante @ contrato de crédito como frente d empresario que hubiera
concedido € crédito, Sempre que concurran "todos' los requisitos que € citado precepto preve.
Solucién legidativa en favor del comprador-consumidor que se justifica plenamente por la aparente
debilidad de éste frente ala otra parte de la relacion juridico-econdmica, en principio mas fuerte por
estar integrada por € proveedor de los bienes o serviciosy € empresario concedente del crédito.

C) PERIODOSDE APLAZAMIENTO EN EL PAGO

La adquiscion de bienes mediante la venta a plazos, como su propio término indica,
necesita del sefialamiento de unos PERIODOS DE APLAZAMIENTOS DE LOS PAGOS. Parala



nueva normativa lo reelmente importante es sefidar @ tiempo minimo de tres meses, haciendo
abstraccion del plazo maximo e incluso del nimero de pagos aplazados, degjando con elo una mayor
libertad para las partes contratantes. En este aspecto € incentivo con & que se encuentra €
empresario-vendedor es la posibilidad de incrementar € nimero de ventas de este tipo de bienes por
las amplias facilidades de pago con que se encuentra € comprador d no quedar prefijado de
antemano un plazo maximo en d que redizar € pago, dgjando de esta forma una amplia libertad a
cada empresario-vendedor para establecer |os plazos maximos del aplazamiento del pago.

D) FORMALIZACION DE LOSCONTRATOS

Lareciente LVPBM condicionalavaidez de los contratos sometidos adllad requisito dela
FORMA ESCRITA (art. 6-1y aamismo d art. 6-1 de la LCC en idénticos términos, y de forma
smilar @ at. 51 de la LCGC), congtituyéndose como contratos formaes. Es decir, la exigencia
legd de que tad formalizacion se redice de una manera determinada condituye, tanto para €
consumidor como para € empresario, un vaioso soporte en @ que gpoyarse ante cuaquier
reclamacion. De este modo laLVBMP establece:

"Parala validez de |os contratos sometidos a la presente Ley serd preciso que consten

por exrito. Se formalizara en tantos gemplares como partes intervengan,

entregandose a cada una de ellas su correspondiente gemplar debidamente firmado”

(art. 6-1).
Se proporciona asi una completa informacion del contenido del contrato a cada uno de los
intervinientes en & mismo. Sancionandose explicitamente con la nulidad del propio contrato la
ausenciade dichaforma

E) CONTENIDO OBLIGATORIO "MINIMOQO" DE LOSCONTRATOS

Sabemos que & contenido de un contrato estodo e entramado de decisiones adoptadas por
las partes que establecen las reglas de conducta y la regulacion de los intereses adecuado a las
necesidades y deseos de las partes, y que éstas amparan y confirman. El art. 7 delaLVPBM se ha
querido referir expresamente a esta cuestion, s bien con la peculiaridad de combinar € aspecto
dispositivo, propio y caracteristico de nuestro sistema contractual, con € aspecto imperativo que se
reflga en una enumeracion de "circunstancias' (en palabras del propio texto) que con caracter
obligatorio se ha de contener en los contratos sujetos aesta L ey.

El primero, & aspecto dispositivo resulta del principio generd recogido en d art. 1255 del
Cddigo Civil y que en materia de contratos rige en nuestro ordenamiento juridico, es decir, €
principio de libertad contractua o autonomia de la voluntad. De hecho, la redaccion ddl art. 1255



coincide en parte con la del at. 7 de la Ley ab initio (cuando utiliza la frase "Los contratos
sometidos a la presente Ley, ademéas de los pactos y clausulas que las partes libremente
estipulen..."). Sin embargo, no podemos dgar de mencionar una circunstancia que también
habremos de tener presente y que viene a ensombrecer € audido caracter dispositivo del contenido
del contrato, cua es e hecho de que tales pactosy clausulas, en virtud sobre todo de los sujetos que
intervienen (vendedores-empresas y compradores-consumidores-usuarios), se engloban dentro de
las llamadas " clausulas o condiciones generales de la contratacion”. La nueva LCGC las defineen su
art. 1-1 como:

"...las clausulas predispuestas cuya incorporacion al contrato sean impuesta por una

de las partes, con independencia de la autoria material de las mismas, de su

apariencia externa, de su extension y de cualesguiera otras circunstancias, habiendo

sido redactadas con la finalidad de ser incorporadas a una pluralidad de contratos’.

El segundo aspecto ddl contrato de venta a plazos es de evidente carécter imperativo. Eslo
que se ha venido denominando como CONTENIDO "MINIMO" OBLIGATORIO, y que aparece
recogido con carécter taxativo en lapropia LVPBM (art. 7), lacual recoge hasta 14 circunstancias:

- Lugar y fechadd contrato.

- Los datos personaes de las partes intervinientes, los datos personades ddl financiador, asi
como los datos de identificacion fiscal de todos los intervinientes.

- La descripcion dd objeto vendido, con las caracteristicas necesarias para facilitar su
identificacion.

- El precio de ventad contado, € importe del desembolso inicid cuando exista, la parte que
se gplazay, en su caso, la parte financiada por un tercero. En los contratos de financiacion constara
el capita del préstamo.

- Cuando se trate de una operacion sometida ad pago de intereses (fijo o variable), debera
condar: una relacion del importe, € nimero y la periodicidad o las fechas de los pagos que debe
redizar € comprador, € reembolso de los plazos o del crédito y € pago de los interese y demas
gastos, asi como € importe total de estos pagos cuando sea posible.

- El tipo de interés nominal. En & supuesto de operaciones concertadas ainterés variable se
establecera laférmula parala determinacion y descripcidn de aqud .

- Laindicacion de la"tasa anua equivaente' (que se define por laLCC como € coste total
del crédito expresado en un porcentgje anual sobre la cuantia del crédito concedido). Cuando €lo
no sea posible, debera constar como minimo d tipo de interés nomina anual, |os gastos aplicables
desde la celebracion del contrato y las circunstancias en que podra modificarse.

- Larelacion de elementos que componen € "coste total del crédito”: intereses y todos los
deméas gastos y cargas que € consumidor esté obligado a pagar para @ crédito, incluidos los de
seguros de amortizacion ddl crédito por falecimiento, invalidez, enfermedad o desempleo dd titular,
€en suU caso.



- Los datos del tercero, cuando € vendedor ceda u subrogue a éste en sus derechos frente a
comprador.

- Laclausulade reservade dominio, S asi se pacta, y cuaquier otra garantia de las previstas
y reguladasen laLey.

- La prohibicién de engjenar o de redizar cudquier otro acto de disposicion en tanto no se
haya pagado la totdidad del precio o reembolsado € préstamo, sin la autorizacion por escrito del
vendedor, 0 en su caso, del financiador.

- El lugar a efectos de notificaciones, requerimientos y emplazamientos. S no se consignara
se efectuardn en @ domicilio propio de cada obligado. También debera congtar € domicilio en
donde se verificardd pago.

- Latasacion del bien paraque sirvadetipo, en su caso, alasubasta.

- Lafacultad de desistimiento del comprador.

Queda suprimida, de forma novedosa, todareferenciaalos "recargos’ u otras circunstancias
de la misma indole recogidas en la Ley anterior, quedando como punto de referencia més adecuado
el delostiposdeinterés.

F) OPCIONES DEL EMPRESARIO-VENDEDOR ANTE EL
INCUMPLIMIENTO DEL COMPRADOR POR RETRASO EN EL PAGO

El at. 10 delaLey esd que bascamente proporcionaa empresario-vendedor |os derechos
que le son reconocidos por su posicion juridica en @ contrato (y, en su caso, iguamente a
prestamista o financiador) ante  INCUMPLIMIENTO DEL CONTRATO POR RETRASO O
DEMORA en € pago dd comprador-consumidor de dos plazos o dd Ultimo de dlos. Se le
conceden dos posibilidades:

- Exigir é pago de todos |os plazos pendientes de abono.

- Pedir la RESOLUCION DEL CONTRATO, en cuyo caso, las partes deberan restituirse
reciprocamente las prestaciones redizadas. La actua Ley sigue manteniendo la conceson de
deducciones o indemnizaciones a favor de éste (0 del prestamista, en su caso, y cuyareferenciaad
no se contenia en la redaccidn anterior que se circunscribia Unicamente a la figura del vendedor) de
forma precisay concreta, marcando @ cuantum: a) El 10% de los plazos vencidos en concepto de
indemnizacion por la tenencia de las cosas por € comprador; b) Una cantidad igud a desembolso
inicid, 9 exidiera, por la depreciacion comercid del objeto. Cuando no exista e desembolso inicid,
0 éste sea superior ala quinta parte del precio de venta a contado, la deduccidn se reducira a eta
Ultima; 1o cua no es sino la consecuencia légica de la no obligatoriedad del desembolso inicid. Por
el deterioro delacosavendida, s o hubiere, podra exigir € vendedor, ademés laindemnizacion que
en derecho proceda.



Se contempla, por otra parte, los derechos para € tercero que haya financiado laadquisicion
de los hienes muebles ante la fata de pago de dos plazos o del Ultimo de elos por € comprador,
consigtente en @ abono de la totalidad de los plazos pendientes, sin perjuicio del gercicio de sus
derechos como cesionario del vendedor y de o preceptuado en € art. 11 delalLey.

El art. 9 delaLCC establece, entales casos, un sistemade liquidaciones smilar, haciéndolo
extensivo no s0lo a los supuestos de resolucion dd contrato de adquisicion o financiacidn, sino
también a los supuestos de ineficacia del contrato respectivo. Td sistema consiste en la restitucion
reciproca de las prestaciones redizadas con la findidad de evitar supuestos de enriquecimiento
inNjusto y desequilibrios patrimoniales. No obstante, se reconoce & derecho a practicar las
deducciones previstas a empresario 0 prestamista d que no pueda imputarsele la nulidad del
contrato (matizacion que no rediza @ art. 10-1 de la LVPBM, en tanto que reconoce esas
deducciones a vendedor 0 prestamista Sn mas, por € hecho de la resolucion del contrato). Este
precepto se completa con d art. 11 de laLCC que regulala cesidn a un tercero de los derechos del
concedente de un crédito; en cuyo caso, € consumidor (o comprador) podra oponer contra €
tercero las mismas excepciones que le hubieran correspondido contra € acreedor originario,
inclusive, s procede, la compensacion conforme d art. 1198 del Codigo Civil.

I11.- PRINCIPALES GARANTIAS

Sdlo los contratos de ventas con € sistema de gplazamiento del pago y que tengan por
objeto bienes muebles "identificables' accederdn d Registro previsto en laLey y se beneficiaran de
las garantias de su inscripcion, asi como en @ caso de inscripcion de las reservas de dominio y
prohibiciones de disponer. Asimismo la anotacion preventiva de demanda y embargo, facilitindose
el procedimiento previsto, mucho mas rgpido, parad cobro de los créditos nacidos de los contratos
inscritos en € Registro através de ciertos mecanismos (como fijar € tipo de la primera subasta en €
precio de ventaal contado S, a este efecto, |as partes no han fijado otro en € contrato), constituyen
las principaes garantias de que dispone & empresario-vendedor y que concretamos seguidamente.

A) EL REGISTRO DE VENTA A PLAZOSDE BIENESMUEBLES

A través de este sstema registral, se ha pretendido no sdlo gproximar € régimen de
garantias recogido para las ventas a plazos a aquél que se reconoce en @ ambito inmobiliario, sino
gue ademés se ha querido dejar patente la trascendental importancia que ha de atribuirse a Registro
de Ventas a Plazos de Bienes Muebles, asi como alos efectos de |os actos que en € seinscriban.



Debemos resdtar que lareciente LVPBM (art. 15) restringe @ acceso adicho Registro (que
se llevara por los Registradores de la Propiedad y Mercantiles), permitiendo la inscripcion
unicamente de aquellos contratos que tengan por objeto "bienes muebles identificables’, y sdlo ellos
se beneficiardn de las garantias de su inscripcion (principio de especididad). Tades garantias en
particular no son otras que;

- La oponibilidad frente a terceros de las reservas de dominio o de las prohibiciones de
disponer que se inserten en los contratos sujetosalaLVPBM.

- La presuncion de que todos los derechos inscritos en € Registro existen y pertenecen asu
titular en laformaali determinada, asi como que los contratos inscritos son vaidos, savo pruebaen
contrario.

- En caso de embargo preventivo, juicio gecutivo o via de apremio contra bienes muebles
se sobreseera todo procedimiento respecto de los mismos o de sus productos o rentas en € instante
en que conste en autos, por certificacion dd registrador, que dichos bienes constan inscritos en
favor de persona distinta de aquella contrala cud se decretd  embargo 0 se sigue € procedimiento
ano ser que se hubiera dirigido contra ella la accidn en concepto de heredera del que aparee como
duefio en € Registro. Al acreedor gecutante le quedara reservada su accion para perseguir en €
misMo juicio otros bienes del deudor y para ventilar en € juicio correspondiente @ derecho que
creyere asitirle en cuanto alos bienes respecto de los cuaes se suspende @ procedimiento.

B) LA CLAUSULA DE RESERVA DE DOMINIO

Otras garantias reconocidas en la LVPBM que se condituyen para asegurar €
cumplimiento de las obligaciones nacidas de |os contratos de venta a plazos de bienes mueblesy de
los de préstamo destinados a facilitar su adquisicion, son fundamentalmente la clausula de reserva
de dominio y la prohibicion de disponer y, aunque ambas son de diversa naturdeza, producen un
efecto idéntico un vez inscritas. desvirtuar la presuncion de buenafe del tercero para que su derecho
no prevalezca sobre € derecho del vendedor o financiador, asi como consecuencias Smilares:
nulidad de los actos de disposicion que la contravengan, incluso, s proceden de la autoridad
judicia; pero elo por medio de instrumentos juridicos diferentes.

Respecto de la PROHIBICION DE DISPONER sefidar Unicamente que sus
consecuencias, una vez inscrita en @ Registro, se dirigen a provocar lanulidad de pleno derecho de
la disposicion redizada por € comprador cuando la contravengan; y con dlo la facultad del
vendedor para pedir la nulidad del acto o contrato en que se hubiera producido dicha disposicion.
Como corolario a esta Situacion se produciria € retorno de la cosa vendida d patrimonio del
comprador, y de este modo seguir garantizando a vendedor o financiador bien la devolucion del
bien (3 opta por la resolucion), bien la atribucion del sistema de preferencias ddl art. 16-5 LVPBM



paralos acreedores preferentes en posicion privilegiada (S opta por € cumplimiento).

Sin embargo, es la CLAUSULA DE RESERVA DE DOMINIO la que congtituye la pieza
angular y toda una ingtitucion en este tipo de ventas. La antigua LVPBM de 1965 congtituyo la
primera norma gue reconocio de forma expresa lavirtualidad de esta clausula, continuando la nueva
Ley con dicho reconocimiento y en la misma linea normativa. El pacto de reserva de dominio goza
de la naturdeza propia de la condicion suspensiva, dado d hecho de que dicha clausula actlia
condicionando Unicamente la transmisién de la propiedad, no € negocio juridico celebrado. Y asi 1o
puso de relieve la relevante Sentencia del Tribunal Supremo de 19 de Mayo de 1989, y cuyos
considerandos resumieron como formulacién més adecuada la construccion juridica del pacto de
reserva de dominio como condicidn suspensiva, y que S bien ésta recaia sobre bienes inmuebles,
pensamos que no existe inconveniente en predicar la misma solucion respecto de los bienes
muebles, en tanto que @ pacto de reserva de dominio cumple un estricto papel de garantia

Resumiendo y destacando 1o més esencid de esta Sentencia, en su consderando 3 se
expone que:
"... e somete a la resolucion de esta Sala un mismo y Unico problema, cual es€ de s
el comprador de un bien inmueble... a precio aplazado y con pacto de reserva de
dominio, a favor del vendedor hasta que quede totalmente pagado € precio, que se
halla en posesién del inmueble comprado, por habérselo entregado € vendedor y que
va cumpliendo exacta y puntualmente su obligacion de pago en los respectivos
vencimientos de los plazos estipulados, puede gercitar la accion de terceria de
dominio ante un embargo trabado, antes del vencimiento de todos los referidos
plazos, sobre dicho inmueble por un acreedor del vendedor para € cobro, por la via
de apremio, de las deudas que éste tiene contraidas en favor de ese acreedor. La
solucion que corresponde al enunciado problema..., entendemos que ha de ser
afirmativa, y ello con base en las siguientes consideraciones. ... b) aunque carente de
regulacion legal (salvo las referencias de la Ley de ventas a plazos de bienes muebles)
el pacto de reserva de dominio..., viene a congtituir smplemente..., una garantia del
cobro del precio aplazado, cuyo completo pago actla a modo de condicion
suspensiva de la adquisicion por € comprador del pleno dominio de la cosa
comprada. Durante € periodo de la pendencia de la expresada condicidn..., se
produce esta doble situacion juridica: por una parte, y desde e lado del comprador,
éste..., carece en absoluto de poder de disposicion o facultad transmisiva a un tercero,
por lo que s, antes de haber completado e pago, dispone voluntariamente de ela o
se ve forzado a tal transmision..., € vendedor con base en € citado pacto de reserva
de dominio, podra gercitar las acciones procedentes..., para obtener la recuperacion
de la cosa...; por otra parte, y desde € lado ddl vendedor, éste, pese al expresado
pactum reservati dominii, carece igualmente de poder de disposicién o facultad de



transmision de la cosa a un tercero, mientras que € comprador esté dando
cumplimiento a la obligacion del pago aplazado..., de tal manera que s, durante €
expresado periodo de pendencia de la condicion, € vendedor dispone
voluntariamente de la cosa a favor dd tercero o se ve forzado a dlo..., d
comprador ..., no puede quedar inerme e indefenso ante esa Stuacion a la que es
totalmente ajeno... Ante la situacion aqui contemplada..., es evidente que € Unico
medio de que & comprador dispone para la conservacion de su derecho..., es €
gercicio de la accion de terceria de dominio para d levantamiento del embargo
trabado sobre la cosa, la cual no forma parte del patrimonio del vendedor apremiado,
al no tener éste, como antes se ha dicho, la libre disposicion de dla, sin que esto
implique desvirtuacion alguna del expresado pacto de reserva de dominio, € cual
solamente podra desplegar su verdadera efectividad, en cuanto smple garantia que
esd pago ddl precio...”

No debemos obviar € hecho de que cuando un sujeto rediza un pacto o clausula de estas
caracterigticas, se pretende dguna findidad concreta. En redidad lo que persigue no es tanto la
satisfaccion dd crédito en S mismo como garantizar la posicion contractua. El principio de
seguridad del tréfico juridico-econdmico exige no solo latutela de la posicidn del vendedor respecto
a los acreedores del comprador sino también la del comprador respecto de los acreedores del
vendedor. Por tanto, la funcion esencial que se quiere conseguir mediante este pacto no es otra que
establecer - ademés de su configuracion propia como clausula de garantia - un cierto equilibrio en
las posiciones de empresario-vendedor y consumidor-comprador.

Una Ultima pregunta que nos puede surgir en este tema es ¢cabe la posibilidad de que
garantizar una compraventa de bienes muebles no sometidas ala Ley con @ pacto de reserva de
dominio? (téngase en cuenta que la LVPBM, en su at. 5, establece expresamente aquellos actos
gue quedan excluidos de la misma). En principio parece que no exigtiria inconveniente aguno €
admitir tal posibilidad en base d art. 1255 CC, aunque dlo no implicariala atribucién de los mismos
efectos juridicos que a los contratos sometidos a la Ley. De tal modo que s atendemos a texto de
la misma, observamos como su actua art. 15 "exige" la inscripcion en € Registro de Ventas a
Plazos de dicho pacto de reservade dominio, S es que se pretende su oponibilidad frente aterceros,
lo cual s6lo sera posible respecto de aquellos contratos sujetos alaLey, y no lo sera respecto de los
contratos excluidos de la misma, en los que € posible pacto de reserva de dominio Unicamente
tendra efectosinter partes.

C) EL PROCEDIMIENTO A SEGUIR EN CASO DE INCUMPLIMIENTO
DEL DEUDOR



Es @ procedimiento a seguir ante € incumplimiento del deudor en estos contratos € que
més preocupacion ha suscitado, 1o cud tiene su l6gica explicacion en la propia existenciay findidad
de laventaaplazos, cud eslastuacion deiliquidez del comprador en € momento de la adquisicion
que no permite & pago d contado. Preocupacion que se manifiesta en la extension dada d art. 16 de
laLVPBM mediante un detallado y exhaustivo enunciado que resumimos brevemente.

En particular, € parr. 1° recoge las consecuencias que € incumplimiento desencadena en €
amhbito generd de mismo con relacion a las obligaciones contractuaes, en concreto, € gercicio de
las acciones declarativas y g ecutivas que correspondan, para después excepcionar en su apartado 2
gue cuando e trate de ventas a plazos de bienes muebles, debidamente inscritas, y S redinen las
formaidades del art. 1429 de la Ley de Enjuiciamiento Civil, condtituyen titulo suficiente para
fundar la accion gecutiva sobre € patrimonio del deudor regulada en dicho precepto.

El parr. 2° recoge € procedimiento de g ecucidn de estos contratos inscritos en € Registroy
formalizados en € modelo oficia establecido d efecto, mediante d cua d acreedor podra dirigirse
directa y exclusvamente contra los bienes adquiridos a plazos. Dicho procedimiento basicamente
consste en una subasta notarid (arts. 1872 y ss. de la Ley de Enjuiciamiento Civil) con la
peculiaridad, respecto alaregulacion anterior, de que: "En la primera subasta servird como tipo el
valor fijado a tal efecto por las partes en @ contrato”. No obstante, € acreedor podra optar por la
adjudicacion de los bienes para pago de la deuda sin necesidad de acudir ala pablica subasta. Tanto
€n un caso como en otro, no se impedira la reclamacion entre las partes de las cantidades que
correspondan S € vaor de bien (d momento de la subasta 0 d momento de la entrega por €
deudor) fuese inferior o superior aladeuda reclamada

Més conflictivo resulta e procedimiento cuando tales bienes vendidos con pacto de reserva
de dominio o prohibicién de disponer e inscritos en € Registro, se halaren en poder de un tercero.
En td caso se le requerira a éste para € pago en los términos previstos por € precepto,
distinguiendo una doble posibilidad:

- Una, 9 d tercero paga, se subroga en € lugar del acreedor satisfecho, aunque "... s
desamparase d bien, se entenderan con @ todas las diligencias del tramite gecutorio ya se siga
éste ante fedatario publico o en via judicial, entregandosele € remanente que pudiera resultar
después de pagado € actor".

- Otra, S € poseedor dd bien se opone a pago o d desamparo, se seguira lo dicho en la
letra d) de este precepto, es decir, € tercero-acreedor podré ingtar del Juez de Primera Instancia
competente la g ecucion sobre @ bien o bienes adquiridos a plazos con arreglo alo dispuesto en la
Ley de Enjuiciamiento Civil para @ juicio gecutivo, svo las especididades presentadas en este
precepto.



Por Ultimo, € parr. 5° concede a acreedor para € cobro de los créditos nacidos de estos
contratos la preferenciay prelacion de sus créditos, seglin establecen los arts. 1922-2°y 1926-1° del
Cadigo Civil. No obstante, taes derechos de prelacion y preferencia, actuamente, se conceden no
s0lo a los contratos inscritos en @ Registro de Venta a Plazos de Bienes Muebles (6 anterior art.
19, parr. 1° sdlo recogia este supuesto), sino también a créditos nacidos de contratos otorgados en
escritura publica o en pdlizaintervenida por Corredor de Comercio colegiado.
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